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Ogni consigliere esalta il consiglio che da, ma @i consiglia a proprio vantaggio. Guardati da chi
vuole darti consiglio e prima informati quali siande sue necessita: egli infatti dara consiglio acu
vantaggio; perché non abbia a gettare un lacciodiue e ti dica: “La tua via € buona”, ma poi siiga in
disparte per vedere quel che ti succede. Non cdissig con chi ti guarda di sbieco e nascondi le du
intenzioni a quanti ti invidiano. Non consigliartcon una donna sulla sua rivale e con un pauroso lsul
guerra, con un mercante sul commercio e con un caatpre sulla vendita, con un invidioso sulla
riconoscenza e con uno spietato sulla bonta di aeiocon un pigro su ogni iniziativa qualsiasi e cam
salariato sul raccolto, con uno schiavo pigro su davoro importante, non dipendere da costoro per
nessun consiglio.

Paolo: Ogni consigliere esalta il consiglio che da, macahi consiglia a proprio vantaggio.

Noi abbiamo la televisione, internet, i giornalgce ecc, che ci esaltano con tutta la pubblicitai e
consigliano tutti a proprio vantaggio ma noi notiamo possibilita di replicare non avendo in manedii
mezzi.

Daniela: Guardati da chi vuole darti consiglio e prima infomati quali siano le sue necessita: egli infatti
dara consiglio a suo vantaggio; perché non abbiagattare un laccio su di te e ti dica: “La tua via &
buona”, ma poi si tenga in disparte per vedere quke ti succede.

Nel primo versetto il saggio invita a guardarsidta vuole dare un consiglio senza magari esseato st
interpellato, costui infatti potrebbe avere deglieressi e dare consigli a proprio vantaggio. doec
sempre garantirsi , come scrive in un commentarntlinale Carlo Maria Martini, da chi ha intergspri

da sostenere e da promuovere che possono diseoghaében consigliare e decidere anche nella vitae
amministrativa o politica. Il rischio quindi é clileconsiglio possa essere interessato, oppure eqoio
casuale, in modo tale che il consigliere non susnessuna responsabilita e dica : “ La tua \naagna”

poi osservi da lontano cosa succede. Antonio Mantwvece traduce: “ Affinché egli per disgrazianno
ficchi in terra un bastone appuntito, e poi ti dizdua strada e sicura ed egli se ne stia di rito@evedere
guel che ti avvenga.” Cioé che ti dica che searaifcome egli dice non hai da temere e poi stara
malignamente osservando la tua caduta. |l bastomerdito era una specie di cavicchio appuntito rmdual
fuoco di cui se ne servivano in guerra piantandiongrande quantita dove doveva passare la caalleri
nemica.

Raffaele Non consigliarti con chi ti guarda di sbieco e nasudi le tue intenzioni a quanti ti invidiano.
Gia dai versetti precedenti si capisce che il gitsise frutto della sapienza, € un suggerimeamia, opera
di carita circa il bene migliore da realizzare weg altri. E mai il consiglio deve essere pemihle; mentre
un buon consiglio dona vita, crea speranza, infareléezze, un cattivo consiglio uccide. Occorrendui
intelligenza e molta prudenza nell’accettare ursgglio, perché se questo viene da chi ti invidecti non
ti apprezza, da chi non ti vuole bene, é quasbadre € disonesto e mirato solo ad un proprio tumi®; a
costoro, suggerisce la Sapienza, evita non sofovaligerti ma anche di mostrare le tue intenzioeighé
vogliono il tuo male ...

Non consigliarti con una donna sulla sua rivale eoe un pauroso sulla guerra, con un mercante sul
commercio e con un compratore sulla vendita,

Nel versetto seguente vengono elencate altre gypoldi persone interessate, non oneste e non achelnti
bene alle quali non rivolgersi per un qualche aglitsi

Non consigliarti con una donna sulla sua rivalmai ad una donna si deve chiedere un consiglia sulh
rivale perché sicuramente dira male di lei ... neylrare dei casi non la denigrera ma di certo non ne
esaltera i pregi e le capacita ... anche se fosseamaa perfetta.



E con un pauroso sulla guerredo che qui, quando si parla di guerra, si vaglendere piu in generale
gualsiasi azione rischiosa che occorrerebbe irdgrafare perché necessaria, di vitale importanzaavvi®
quindi aspettarsi che chiedere consiglio ad ungsunon € la cosa migliore poiché questo ti di&rmbn é
una buona cosa, anteporra i rischi, le difficddadaura alle ragioni di giustizia e di verita ¢heece ci sono

... Con un mercante sul commerchiedere un consiglio ad un mercante su quale netaemigliore da
acquistare o la piu utile € una richiesta assurdgaiché pensa a proprio vantaggio e mai a vantaggio
dell'acquirente visto che si arricchisce del comrieeo comunque vive di quello, un consiglio verdiasu
merce che vende non lo si avra mai ... ti dira serapeeil suo e il miglior prodotto

E con un compratore sulla vendiRrima il saggio esamina chi vende ora chi compsajt@mente il
contrario ... costui conosce tutte le tecniche peinsire il valore di ogni bene; quindi, se devi vensl
gualcosa, presta molta attenzione ai consigli éistjiicosi detti esperti mediatori perché il colisighe ti
dara sara sicuramente per il suo interesse e roa il.. Quindi il saggio consiglia questo: né chjaista si
deve lasciare consigliare dal venditore, né chideesi deve lasciare consigliare dal compratorehgoit
loro consiglio sara a loro beneficio.

Silvio: con un invidioso sulla riconoscenza e con uno spiet sulla bonta di cuore, con un pigro su ogni
iniziativa qualsiasi e con un salariato sul racdol, con uno schiavo pigro su un lavoro importantegn
dipendere da costoro per nessun consiglio.

Continuano gli esempi di persone alle quali noredére consigli, ma anzi, come ha detto sopra alle,
quali nascondere le proprie intenzioni. Continugeddo: “ con un invidioso sulla riconoscenza”.
L'invidioso é dispiaciuto del tuo bene, di quartali cio che hai ricevuto e tentera di rompereri@mia tra
donatore e ricevente, insinuando una qualche nmmtima che riduca o annulli la riconoscenza. Letspo
non concepisce la bonta di cuore, per lui € unaldebha da evitare, che non trova mai una ragione
sufficiente. Il pigro non vuole fare , se puo rirdane vittima del disimpegno e qualsiasi iniziagvaoppo
gravosa e le motivazioni mai sufficienti. Da ciadera sempre di scoraggiare ogni attivita. Unrsdtaha
nel suo salario la ricompensa e il raccolto noragpartiene. Il suo vantaggio € lavorare il menssjinle.
Uno schiavo pigro che non puo sottrarsi al lavaerchera di evitare ogni lavoro importante, anziiog
lavoro non sara mai cosi importante da superapedgria pigrizia. Il versetto si conclude propdon un
consiglio che e quello di non dipendere mai daaroseé ritorna cosi l'idea di nascondere a quesibkire
intenzioni. La prima cosa per non dipendere daotost riconoscerli e cio richiede attenzione e pnza
per capire bene con chi abbiamo a che fare. Tuttmtp Ben Sira ci ha detto presuppone una condizion
fondamentale e cioe una profonda onesta nellacacgel consiglio vero, disposti anche a sentin@ dbse
diverse da cio che ci piacerebbe.

Don Giuseppe: Ogni consigliere esalta il consiglio che da, ma chi consiglia a proprio vantaggio.

Non ho molto da aggiungere a quello che voi avettodfaccio solo alcune note quasi marginali, ciogei
cogliere con voi la concretezza del linguaggio wiesfo saggio che sta istruendo il suo discepolocosue
rapportarsi con i consiglieri. Anzitutto chi conggha in sé questo atteggiamento: il suo consiglid
migliore ed essendo tale deve essere seguito intgumasato su buone ragioni. Il Qohelet scrive lehe
sapienza del povero € disprezz&9l6); la condizione sociale di studi fatti epasizione fanno in modo
che il consiglio sia stimato non tanto per il conti®, quanto per la posizione di chi lo dice. Epemicolo
che noi abbiamo; in una causa difesa da un avvaliatelebre fama e quasi sicuro che I'imputato &inc
perché il suo legale sa consigliare, sa piegawlanta del giudice con una serie di argomenti wérsuo
scopo e il suo fine. Il Saggio realisticamente atevél suo discepolo che si apre alla vita e glbedi
«Riconosci i limiti dei tuoi consiglieri, non diveare dipendente da loro, anche se € vero che g&eiio di
essere accusati di fare di testa propria, fai serdptesta tua». lo direi che € un elogio se urramente fa
di testa sua, nel senso vero del termine, se @qeehsato, ha ragionato e riguardo alle sue dtalfatto lui

la scelta: né i genitori, né i parenti, né gli anpiessono sostituirsi alla sua scelta. L’'esempm® lehScrittura
ci porta € quello di Roboamo, figlio di Salomone] momento in cui le dieci tribu del nord, le trilll
Giuseppe, dissero a Roboamo: «Allevia il giogo chiea imposto tuo padre» e Roboamo disse: «Veite d
me fra tre giorni» e si consiglio con gli anziahiecerano stati alla corte di suo padre, i qualidgisero:
«Allieva il giogo e ti saranno fedeli», poi consuitgiovani che dissero: «Non ti mostrare debolestmati
piu forte di tuo padre, quindi appesantisci il gioged egli segui i giovani che con lui erano crgseilla
corte del re e le tribu si divisero (ciiRe12,1-18). Ci deve essere un momento in cui unsopersi distacca



dall’'ambiente, ha ascoltato poi entra in se stegalta e cerca di trovare con l'aiuto del Signtarevia
giusta per potersi muovere, perché un pericolodganquello che é detto dopo,

Guardati da chi vuole darti consiglio e prima infarati quali siano le sue necessita: egli infatti dar
consiglio a suo vantaggio; perché non abbia a gettain laccio su di te e ti dica: “La tua via & buaf

ma poi si tenga in disparte per vedere quel cheutcede.

Cosi dice: «Se uno prende l'iniziativa di considiiau qualcosa, sii molto guardingo e attentocanto che

tu chieda consiglio, un conto che uno ti vengara da consiglio, perché tu non sai l'intenzione baenel
darti il consiglio, la quale pud apparire buonacéalla lettera il testo grecperché non getti la sorte su di
te, non abbia gia deciso come agire nei tuoi conirpat prendere possesso dei tuoi beni. E un’espeaie
che non e cosi rara; persone che fiutano I'affavendano gentili e amabili, ti danno tanti consigbn
mitezza, con umilta, con bonta, ma il loro scopguesto: prendere possesso dei tuoi beni; quandaitu
preso quella via, essi attendono d’intascare iisgid hanno gia progettato di prendere da te. Quitadl
attento quando uno viene a consigliarti, diffidébigy immediatamente da chi prende liniziativa a f
discorsi scontati: «Cerco il tuo bene, il tuo iet&e ecc. ecc.». Bisogna stare attenti sopratiuttndo si &
soli, quando ci si trova in una solitudine tale sleesi sente qualcuno che viene e ci da un appGiEie
piu propensi ad accoglierlo. Pensiamo agli anziamiva questa gente che vuole consigliare investiim
ma dove si moltiplica il danaro si moltiplicanoarpssiti, dice il Qohelet (cfr. 5,10).

Poi c’é la serie di questi cattivi consiglieri.

Non consigliarti con chi ti guarda di sbieco e nasudi le tue intenzioni a quanti ti invidiano. Non
consigliarti con una donna sulla sua rivale e connupauroso sulla guerra, con un mercante sul
commercio e con un compratore sulla vendita, con unvidioso sulla riconoscenza e con uno spietato
sulla bonta di cuore, con un pigro su ogni inizia qualsiasi e con un salariato sul raccolto, coma
schiavo pigro su un lavoro importante, non dipenéella costoro per nessun consiglio.

Questa serie non la commento, voi lo avete gi® faéne e non voglio ripetere cido che voi aveteodett
voglio solo prendere un principio che e questosembra che qui il Saggio dica di stare attenti egpierti,

di cui giustamente Paolo ha detto la televisiongieda, internet € pieno, consulto I'esperto. Noistes
'esperto in realta perché la scienza, detta coan@etto, € un opinione, non € vera, cioe non élstapbrché

si basa sui fenomeni e i fenomeni sono ripetitma possono cambiare perché sono nella natura che é
sempre in movimento, quindi la scienza deve esseriissima. La ripetizione di questo fenomeno mi da
guesto risultato, punto e basta, I'esperto cheevaohsigliare e vuole dire: investi qui, investidan quella
voce suadente, magari anche con quella musichirfandio che ti persuade ecc. ... dice il Saggio: fai
attenzione! Perché in noi, penso anche agli ant@hiil sottile gusto di vedere litigare gli altbbue donne
che litigano, provocate, gelose I'una dell’altraigo spettacolo, lo dico in senso ironico, ma c’gusto
sadico di vedere gli altri umiliati, cosi ancheleelltre categorie; si sente questo sadismo che\figori da
ragioni profonde della nostra personalita su cubbid@mmo vegliare. | conduttori di una trasmissione
conoscono bene l'animo umano, come far presa psgreesascoltati, come muovere certe leve della
personalita, del gusto inferiore, come si vede dibattiti televisivi, nei tribunali. Allora dice iBaggio:
«Astieniti da intrometterti in questi rapporti, nahire che un mercante esperto lo consulti su questo
argomento, un pigro € un prudente, uno schiavaéitsimo a me (stiamo nel contesto sociale), erap

e fedelissimo quindi mi posso consigliare ciecamean lui». No dice il Saggio, no, cioe non coriaigl
con costoro perché il loro consiglio € inquinatai lMndiamo sempre a cercare I'esperto che ci dica |
parola, che ci dia la consultazione, ma egli laiaapporto ai suoi interessi. Allora diciamo: «Non
ascoltiamo nessuno!». Certo, ascoltiamo le persomejdente, ma tra I'ascolto e il giudizio ci deassere
una rottura interiore, cioe il silenzio meditati@el resto questo lo si riconosce perché il giuditgo che
ha ascoltato le parti in causa, si ritira nella eeandi consiglio per discutere con gli altri giudieparato dai
contendenti, per poter avere un giudizio piu lingp&l piu distaccato. Il Saggio mette in luce queskai
attenzione a quella parte di te che e la piu delgpiella che sfugge alla razionalita». Noi abbiama parte
non dico irrazionale, che fa al rovescio, no, élgygarte dell'inconscio nostro in cui la mia perabta ha le
sue paure, la solitudine, I'angoscia di fronte altaazione in cui mi trovo, per cui attaccarmiisula una
persona, a cercare un esperto che mi consigli iéefaovece il Saggio dice: «Stai solo, riflettipm
dipendere da costoro per nessun consiglio, ciagtegutto a livello di ragione». Quindi € necegsaapere
dominare quella parte di noi che e la parte incanda quale tenderebbe ad attaccarsi, a giustjca
volere degli appoggi da parte degli altri. «<Ho dadfuesto pertanto cerco chi mi dia ragione e cw@si.v
Questo movimento € dannosissimo perché il cons@glehe tu consulti, vedendo la tua debolezza, puo
approfittarsene, mentre se veramente € un conggifee ti € amicissimo e che non ha alcun inteyedieea



puoi fidarti ma sii sempre te stesso, rifletti, @jaa con sapienza, valuta ... € una maturazione i gadre,

il maestro, vuole portare suo figlio, soprattutte eoncludo - perché sappiamo che la giovinezzeta ih
cui si dipende molto dagli altri, nell'atto stessocui pronunci la tua indipendenza in realta dachia tua
dipendenza e non hai una capacita riflessiva pdafppercido bisogna sapersela formare attraversstajue
esperienza della vita.
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